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Vernetzte Welten

Cockpit beschafft OEM-Portaldaten und integriert sie in ERP

Zwel gegenidufige Informations-Strategien ber Herstellern und Zulieferern katapultieren den Datenaus-
rausch zuriick in die EDV-Frahzeit. Wiihrend dic OEM versuchen, Information dezentral in Portale auszu-
lagern, wollen die Zulieferer die Zentralisierung der Information in etn einziges System, Das Ergebnis: Wie
vor zwanzig Jahren suchen Sachbearbeiter Daten nidifevoll zusammen, drucken sie aws wnd geben sie ma-
nuell tn thre Systeme ein. Dias muss micht sem

=% ALLE HERSTELLER nutren die Platt-
form Internet und stellen einen Grofiteil
der Informationen auf thren Portalen zur
Verfligung, Das erspart esthnen, jeden Zu-
Leferer individuell infermieren zu miks-
sem, und ersetan pum Tell berets EDL [a-
miit sind die Zulieferer 111 der Pllachy, dee
fir sie relevanten Daten ans den Systenien
herpusrusuchen. Aufpabe ist 25 nun, Por-
tale wnd Systeme zu vernetzen. Ein Ansatz
Bierfiar: Agent plus ERP-Integrationstech-
ik Dler Agenn a6t ein anteligenter Daten-
Beschatfer, das Integrations- Tool vernetrt
die IT-Wehen Internet und ERE

Die entscheidenden Daten finden

1He Informationen auf den Portalen sind
in den allermeisten Fillen Daten, die sich

hiiufig andern: produkiberogens Mormen
und Spezifikationen ader Verpackungs-
cinheiten und Preisdaten. »Wer beobach-
tet schon sndig Hir jedes Produkt wund
auf jedem Partal alle Anderungents, fragt
sich Jérg ‘Walden, Geschiftsfuhrer von
iPomnt-sesteme gmish, Anbicter sines Apen-
ten, und gihl em Betvpich Ein Zulieferer
lieferty Ahrlich §7.06KF Actike] an einen
CEM, leder Artiked wird von ginem dres-
seitigen Formular begleitét, das koimplen
gelesen werden muss, Oft sind jedoch nur
etwa rehm Prozent der mitpelieferten Ini-
formationen wirklich relevant, weil sievon
vereinbarten Mormwerten abwetchen oder
besondere Aktionen erfordern. Doch ge-
niau diese zehn Prozent werden in der Da-
tenflut eventuell thersehen, «50 kann

‘leicht betrichilicher Schaden entstehens,
erkdin [org Walden, Sendet der Zulicferer
iedoch eimen Agenten aus mit der Mission:
{rehe auf das Hersteller- Portul, lopge dich
ein, navigiere zu bestimmten Punkien,
extrahiere mir die Daten for bestimmis
Produkte und spiele sie mir in mein ERP-
System ein, dann erspart v sich bereits 80
iz 90 Prozent der Datenarbeit von der Su-
che bis zum Bintippen ins System.,

Das Cockpit eur Integration von For-
taldaten bemeldet mur dee entachendenden
rehn Prozent und versendet dariiber E-
Mailsan die sustandigen Mitarbeiter, « Der
Mensch sall sich in sciner Arbeitsreit lie-
ber intelbpent mit den Daten ausein-
anderseteen=, meint Peter Heidecke, Ge-
schafisfithrer der amotl) automestie
GmbH, deren Tool die Lraten ins ERP-Sys-
tesm integriert. Ihn geht es darum, dee In-
fo-Flur zu itherwachen, Standards zuanto-
miatisicren und nur die wichtigen Dringe
#ur Entscheidung voreulegen.

Anwendungsbeispiel:
Cockpitintegriert Preisdaten
OEM sehen den Einsatz einessolchen Cock-
pits gerne. fum einen garantiert dies, dass
die Daten den Zulicferer sicher erreichen,
Zum underen entlastet es die Portabe, weil
der Agent sich nicht nur zu den Hawptver-
kehrspeten auf das Portal aufschaliet, son-
dern anchy urm drel Ubr nachis, wenn weniy
Beetriely ist. Zudem kann der OEM sicher
sein, dass seine Zulieferer mit den biutigen
Strukturinderungen seines Portals zo-
rechitkoanrnen. Denn der Agent holde sich je
nach Konfiguratson mehrmals in der Wo-
che ein Update fiir jedes der sehr unter-
schiedbichen OEM-typischen Systeme,
Auch Anderungen der Preisabschluss
daten kammen dber die Portale «u den
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Fulieferern Bine Gruppe von Daimber-
Chirysler wnd VW S stellt éinen alige-
stimmtén Weg rum Download der Preis-
daten bereit. 3i¢ kinnennach Besiatigung
im XM1-Formast heruntergeladen wer-
den., Eine rwate Gruppe von Zulieferern
fiefert auf ihren Websites PDF-Doku-
mente, dig von der Agentensoftware in
XM L-Direien tbersetzt werden knnen,
Mir dem Cockpitvon amoat] () automiti-
ve werden diese Preise avs beiden Portal-
gruppen antomatisdertin L B einem SAP-
R3-System rir Verasbeiung sur Verfit-
gung gestellt. Bei der Integration werden
dietiberminzlen Preisdaten pepen die ak-
tuellen Kenditionen geproft und die Ab-
weichungen mit eingestellten Toderaneen
verglichen.

Wenn die Preise ins System einlanten,
erfolgen die Plausibilitits- und Tderanz-
priifungen aufyreid der vom Anwender
worgepebenen Richtwente Das kdnnen Ab-
solutwertz oder definierte prozentuale
Schwankungen sein, in denen sich der Prets
bewepgen derf, Lisgt ein Preis auferhalh
dieser Toleransen, wird ¢ime Arpel fir die-
sen Satz atit Kot gesetel. Sobald ein Satz
freigegeben und dilernommen worde,
wird die Ampel auf Grin gesetxt. Beim
niichsten Aufruf wind dieser Satz dann
niche mehr bertcksichtipt. Bleiben die Al
weelchumgen in den vorengestellten YWes-
ten, kéninen dic Daten per Knopfdruck in
die Konditonsverwal tung, als oeue Pretse
mit einem neuen Giltigheitsdanm tber-
nomamen werden. Bed Abweichungen kiin-
nen die newverhandelten Konditionen ru-
satalich gepflegt und in die Konditions-
werle cingetragen werdsn.

Alle tibermittelien Daten sowie die
komplette  Anderungsprotokollicring
bletben erhalien und kénnen historisiert
werden. 5o bleibt eine luckenlose Histore
als Archiv erhalten. Welterhin ist es miig-
Lich, vom Amwender vorgegebene Preisda-
ten aus beliebigen Chuellen, & B. M5 Excel,
als Beferene fiar die Preisprifungen su nut-
gen, Samitliche ibermittelien Bestellungen
kiinnen auch ober die Dokumentenfunk-
tiom angendigt werden, 8
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